
WER WIR SIND
· Joint Venture der DFS Deutsche Flugsicherung GmbH und Deutsche Telekom AG
· Ziel ist die sichere und effiziente Integration von Drohnen in den deutschen Luftraum
· Ermöglichen eines kommerziellen Drohnenbetriebs außerhalb der Sichtweite

DEINE AUFGABEN
· Analyse des aktuellen Marktes und Identifizierung von zukünftigen Trends
· Erstellung von Prognosen für Marktentwicklungen sowie Beobachtung 
 und Analyse der direkten Wettbewerber
· Erstellung eines Konzepts für den Marktaufbau inkl. Analyse der Kundengruppen,  
 Vertriebskanäle, Industriesegmente
· Aufbau eines strukturierten Key Account Managements
· Evaluation von geeigneten Maßnahmen für Vertriebspartnerschaften
· Erstellung strukturierter und visueller Entscheidungsvorlagen und daraus resultierende  
 Handlungsempfehlungen

DEIN PROFIL
· Erfolgreich abgeschlossenes Wirtschaftsstudium mit mind. 5 Jahren Berufserfahrung 
 idealerweise im Bereich Business Development
· Erfahrung im Projektmanagement sowie der Marktforschung
· Spaß am kooperativen Arbeiten mit Kollegen und Partnern
· Begeisterung für die (unbemannte) Luftfahrt und innovative Produkte
· Sehr sicherer Umgang mit MS-Office Produkten
· Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse (Wort, Schrift)

WAS WIR BIETEN
· Angenehme und dynamische Arbeitsatmosphäre
· Eigenverantwortung
· Hands-On-Mentalität und agiles Arbeiten
· Fachliche und persönliche Weiterentwicklungsmöglichkeiten 

INTERESSIERT
Droniq GmbH
career@droniq.de, www.droniq.de, +49 69 509 547 400
  

Wir suchen neue Pioniere der Luftfahrt!

SENIOR BUSINESS 
DEVELOPMENT MANAGER  
(M/W/D)


